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рых выступает цена товара. Изучаются методы анализа больших массивов данных, 
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Развитие розничных торговых сетей (сетевых ритейлеров) пред-

определено высоким и достаточно стабильным спросом населения на то-

вары конечного потребления. Тем не менее, как фирмы, относящиеся к 

рынку монополистической конкуренции [1], торговые сети неизбежно 

сталкиваются с убывающими кривыми спроса на реализуемые товары. 

Кривые спроса синтезируют большие массивы статистической инфор-

мации об объемах продаж и отпускных ценах всего многообразия това-

ров. Объемные и ценовые показатели ассортимента продаж являются 

случайными величинами, анализ которых базируется на методах мате-

матической статистики [2]. Следовательно, статистический анализ 

больших данных об объемах продаж и отпускных ценах и формирова-

ние на этой основе регрессионных функций спроса представляется ак-

туальной проблемой.  

Научная новизна исследования заключается в разработке моде-

лей обратных функций спроса на товарные группы розничной сети, поз-

воляющих анализировать закономерности динамики спроса.  
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Практическая значимость выражается в формировании информацион-

ной базы для разработки траекторий стратегического развития рознич-

ного оператора. 

Механизмы организации товародвижения в рамках взаимодей-

ствия розничных торговых сетей с поставщиками товаров  всесторонне ис-

следованы в многочисленных исследованиях по проблемам управления в 

цепях поставок [3-12]. Методы статистического анализа спроса на товары 

ритейлеров [13] и механизмы взаимодействия ритейлеров с другими аген-

тами цепей поставок изучались применительно к товарам сложной быто-

вой техники, а также кредитным и страховым продуктам [14-16]. 

Основной метод анализа больших данных в розничных торговых 

сетях заключается в группировке ассортимента и выявлении групп, 

преобладающих по доле в доходах. В частности, для аптечной сети 

«Вита» были выделены следующие группы: «Товары для здоровья», 

«Медицинские приборы и изделия», «Товары для красоты и гигиены», 

«Товары для мамы и малыша» и «Прочие». Анализ выручки показал, 

что наибольшую роль играла группа «Товары для здоровья». 

Таблица 1. Структура доходов сети по группам  

Группа 
Год 

2016 2017 2018 2019 

Товары для здоровья 85,32% 87,18% 88,85% 89,48% 

Медицинские приборы и изделия 5,91% 5,66% 5,09% 5,20% 

Товары для красоты и гигиены 4,97% 4,24% 3,96% 3,58% 

Товары для мамы и малыша 3,09% 2,11% 1,31% 1,06% 

Прочее 0,72% 0,81% 0,78% 0,67% 

 

Далее анализируется преобладающая группа (табл. 2) и выявля-

ется одна из существенных категорий «Витамины и микроэлементы». 

Отметим, что это не преобладающая в доходах категория, но для целей 

иллюстрации методологии анализа данная категория наиболее адек-

ватна, поскольку характеризуется относительной однородностью цен. 

Другие категории требуют дальнейшей декомпозиции. 
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Таблица 2. Структура доходов в группе «Товары для здоровья» 

Категория 
Год 

2016 2017 2018 2019 

Витамины и микроэлементы 4,82% 4,95% 4,99% 4,74% 

Здоровое сердце и сосуды 17,28% 18,39% 19,06% 20,01% 

Здоровые вены 2,30% 2,41% 2,52% 2,54% 

Здоровые почки 1,25% 1,26% 1,28% 1,30% 

От простуды и гриппа 16,81% 15,02% 14,17% 13,78% 

При заболеваниях ЖКТ и печени 12,94% 12,64% 12,48% 12,24% 

Прочее 44,60% 45,32% 45,51% 45,38% 

 

Следующий этап методики заключается в замене всего многообра-

зия выбранной категории на некоторый усредненный товар, который 

реализуется в розницу по средневзвешенной цене, рассчитанной по сле-

дующей формуле: 


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где titi Qp ,  – цена и объем продаж i-го товара в период t; tp  – средневзве-

шенная цена в период t; I – число товаров в категории. 

Далее формируется регрессионная модель зависимости цены то-

вара в форме степенной функции 

 AQp , 

где А, α – коэффициенты модели, подбираемые методом наименьших 

квадратов или с помощью функции «Добавить линию тренда» процес-

сора Excel. 

На основе анализа статистических данных о ежедневных объема 

продаж категории «Витамины» за 2019 г. (286 отчетных периодов) сфор-

мировано уравнение регрессии следующего вида (рис. 1): 

413,06,4599  Qp . 

Достаточно высокое значение коэффициента детерминации (0,71>0,7) 

позволяет оценить эту модель как адекватную. 
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Рисунок 1. Анализ функции спроса на категорию «Витамины» 

по данным о среднедневных  объемах продаж за 2019 г. 

Таким образом, в статье представлена методика статистического 

анализа больших массивов данных об объемах продаж крупных рознич-

ных торговых сетей. Методика позволяет создавать информационную 

базу для принятия управленческих решений менеджерами сетей, раз-

рабатывать на этой основе стратегии ценового и ассортиментного пла-

нирования. 
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consumer goods, which is a random variable determined by many factors, the main one of which 

is the price of the product. Methods for analyzing large amounts of data characterizing the dy-

namics of prices and sales volumes of a wide range of goods sold by retail chains to the popula-

tion are being studied. Models of inverse demand functions for product groups of the Vita phar-

macy chain have been generated, which form the information base for developing trajectories of 

strategic development of the retail operator. 

Keywords: trading network, demand function, big data, regression analysis, coefficient 

of determination. 

 


