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По результатам исследования предложен универсальный 

алгоритм для планирования и проведения исследования 

эффективности внутрифирменного/корпоративного обучения, 

включающий следующие этапы: 

1) определение желаемого результата, проблемы, которую 

планируется решить посредством обучения; 

2) сбор и сегментирование информации, данных о причинах 

проблемы, разрыва с желаемым состоянием; 

3) формирование гипотезы, выбор из всего массива информации 

наиболее важных параметров/метрик, на которые необходимо 

повлиять для достижения результата, решения проблемы; 

4) определение степени зависимости целевых показателей от 

выбранных метрик; 

5) проведение исследования, проверка гипотезы, решена ли 

проблема, достигнут ли результат. 

Предложенный нами алгоритм исследования эффективности 

обучения помогает выбрать и сосредоточиться на анализе только тех 

данных, которые на финальном этапе позволяют свериться с 

изначальными целевыми показателями и сделать обоснованные 

выводы относительно возврата инвестиций в обучение персонала на 

различных образовательных программах, дать основание для принятия 

решений относительно дальнейших расходов на них, что может 

оказаться крайне полезным в условиях жесткого дефицита ресурсов. 
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Действующее законодательство, дифференцируя 

недействительные сделки на оспоримые и ничтожные, с одной 

стороны, в своей основе имеет сущностный критерий, с другой – также 
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несколько иных значимых различий. Для того чтобы ответить на 

вопросы: «Необходимо ли такое разграничение? Как можно изменить 

подход законодателя?», – следует рассмотреть ряд критериев. 

А) Порядок признания сделки недействительной. Оспоримые 

сделки недействительны в силу признания их таковыми судом. 

Ничтожные сделки недействительны независимо от признания их 

таковыми судом.  

Примечательным является следующее положение: возражение 

ответчика о том, что требование истца основано на ничтожной сделке, 

оценивается судом по существу независимо от истечения срока 

исковой давности для признания этой сделки недействительной.  

Б) Круг лиц, которые имеют право заявлять о недействительности 

сделок. Требование о признании оспоримой сделки недействительной 

может быть предъявлено стороной сделки или иным лицом, указанным 

в законе. Требование о применении последствий недействительности 

ничтожной сделки вправе предъявить сторона сделки, а также иное 

лицо в предусмотренных законом случаях. 

В) Срок исковой давности. Срок исковой давности по требованию 

о признании оспоримой сделки недействительной и о применении 

последствий ее недействительности составляет один год, для 

ничтожных сделок – три года. 

Г) Инициативное поведение суда по применению последствий 

недействительности сделок. Для применения последствий 

недействительности сделок к оспоримой сделке необходимо 

обратиться в суд с исковым заявлением о применении последствий 

недействительности. Инициативное поведение суда исключается. При 

ничтожности сделки суд вправе применять такие последствия, если это 

необходимо в целях защиты публичных интересов, а также в иных 

случаях, указанных в законе. 

В литературе поднимается вопрос о целесообразности 

приведенной классификации. Ряд авторов считает, что между 

оспоримыми и ничтожными сделками нет сущностных различий. 

Е. Годэмэ отмечал: «Есть много случаев недействительности, 

называемых случаями абсолютной недействительности, но где 

недействительность может быть допущена только в силу судебного 

решения» [1]. Некоторые исследователи считают, что основным 

фактором, позволяющим разграничить оспоримые и ничтожные 

сделки, является противоречие публичным интересам.  

Полагаем, что разграничение недействительных сделок на 

оспоримые и ничтожные в настоящее время актуально, в том числе для 

снижения нагрузки на судебную систему. Причем в основе деления 

должен лежать иной сущностный критерий. В данной связи 
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предлагаем привести перечень оснований разграничения 

недействительных сделок на оспоримые и ничтожные в зависимости 

от степени общественной опасности. Для этого следует отнести 

совершение сделки под влиянием обмана, насилия, угрозы или 

неблагоприятных обстоятельств к основаниям ничтожности сделки, а 

не оспоримости. 

Библиографический список 

1. Годэмэ Е. Общая теория обязательств. М., 1948. С. 156. 

 

УДК 658.874 

ИВЕНТЫ КАК ИНСТРУМЕНТ ФОРМИРОВАНИЯ ИМИДЖА 
РЕГИОНАЛЬНОГО ВУЗА (НА ПРИМЕРЕ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
САМАРСКОГО ГОСУДАРСТВЕННОГО ТЕХНИЧЕСКОГО 

УНИВЕРСИТЕТА) 

В. В. Рассохина1 

Самарский национальный исследовательский университет 
имени академика С.П. Королева, г. Самара, Российская Федерация 

Научный руководитель: Е. Н. Сергеева, к.ф.н., доцент 
Самарский национальный исследовательский университет 

имени академика С.П. Королева, г. Самара, Российская Федерация 

Ключевые слова: event, университет, мероприятие, имидж, 
инструмент 

Объектом исследования стала деятельность Самарского 

государственного технического университета, направленная на 

укрепление репутации образовательной организации.  

Целью исследовательской работы является анализ эффективности 

event как инструмента формирования положительного образа 

Самарского государственного технического университета.  

Методы исследования: методика сбора качественных данных, 

эмпирический метод, теоретический метод. 

В ходе научного исследования был проведен социальный опрос 

среди жителей г. Самары. Выборку составила группа возрастом от 10 

до 45 лет. Две трети опрошенных являлись либо студентами 

университета, либо сотрудниками. Оставшуюся треть составили 

жители Самары. В результате опроса были выявлены наиболее 

известные event, проводимые Самарским государственным 

техническим университетом.  
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